B2B madebookere til starre og komplekse kunder |
Aarhus

Hos Generaxion opbygger vi nu en dedikeret
ma@debooker-enhed med fokus pa vores starste og
mest komplekse kundetyper. Vi sgger to fagligt steerke
mg@debookere, der trives i den del af salget, hvor det
ikke kun handler om volumen - men om praecision,

timing og forretningsforstaelse.

Du arbejder med:

*Ops@gende kontakt til beslutningstagere i stgrre virksomheder.

+Strategisk udvaelgelse af malgrupper og virksomheder i samspil med salgsdirektar.
*Kvalificering og booking af mader til vores mest erfarne radgivere.

*Taet samarbejde med salgsdirektgr om pipeline og prioritering.

*Du males ikke pa antal opkald. Du males pa kvaliteten af de mgder, du skaber.

Vi forventer at du:

*Har erfaring med B2B m@debooking eller maske outbound salg — eller et saerligt talent i
den retning.

*Er komfortabel i dialog pa ledelsesniveau.

*Arbejder struktureret og vedholdende med din pipeline.

+Forstar, at relation og relevans er afggrende.

*@nsker at udvikle dig — uanset om du har to, fem eller ti ars erfaring.

Det far du:

*En rolle med hgj grad af ansvar.

*En attraktiv fast lan og en staerk bonusmodel koblet til performance.
*Mulighed for at arbejde med starre kunder og komplekse cases.
*Et steerkt fagligt miljg inden for salg og digital marketing.

*Sparring med erfarne profiler.

*Et setup hvor kvalitet prioriteres over volumen.

Send din ansggning hurtigst muligt. Vi holder samtaler Isbende.

Har du spergsmal til stillingen?

Tobias Christensen, Salgsdirektgr & Partner
Mail: tc@generaxion.dk
Mobil: 26829485
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