
Mødebooker til Digtalt Marketingsbureau

Kan du lide at tale med mennesker og trives du med tempo?
Så har vi måske jobbet til dig.
Hos Generaxion i Aarhus søger vi nye mødebookere til vores telemarketingteam.
Du behøver ikke have salgserfaring – vi lærer dig det, du skal bruge. Det vigtigste er, at
du har drive, lyst til at udvikle dig og trives i et socialt team.
Om du søger et sabbatsårsjob eller vil starte en salgskarriere, er op til dig.

 Hvad skal du lave?
Som mødebooker er du den første kontakt mellem Generaxion og potentielle kunder.
Du kommer til at tale med virksomhedsejere og beslutningstagere over telefonen, skabe
interesse for vores løsninger inden for digital markedsføring og booke møder til vores
rådgivere.
Det handler ikke om at presse folk.
Det handler om at være god til mennesker, stille de rigtige spørgsmål og skabe en
samtale, der giver mening.
En typisk dag kan derfor bestå af:
Mange samtaler med forskellige virksomheder og mennesker•
At booke kvalificerede møder til vores rådgivere•
At blive bedre til kommunikation, relationer og salg•
At sparre med dine kolleger og fejre resultater sammen•
At følge din egen udvikling og blive bedre fra uge til uge•
At arbejde i et miljø med højt tempo, energi og ambitioner•

Du kommer til at tale. Grine. Få et nej. Få et ja. Få et nej igen. Lære noget nyt. Fejle.
Blive bedre. Og forhåbentlig gå hjem med følelsen af, at du har rykket dig.

 Hvem er du?
Vi tror, du passer godt ind, hvis du:
Har let ved at tale med mennesker•
Har energi og gåpåmod•
Tør tage telefonen og tage den næste samtale•
Ikke tager et nej personligt og giver ikke op, selv efter utallige afslag.•
Motiveres af at blive bedre•
Trives med tempo og mennesker omkring dig•
Har lyst til at lære noget, du kan bruge resten af livet•

Du behøver ikke være den mest erfarne.
Men du skal have drive.

 Sabbatår eller karrierestart?
Det fede ved jobbet er, at du selv kan bestemme, hvad det skal være for dig.
Har du et sabbatår?
Så får du et fuldtidsjob, hvor du kan tjene penge, møde en masse mennesker og få
erfaring med salg, kommunikation, marketing og erhvervslivet.
Og du får noget på CV'et, som du faktisk kan bruge bagefter — uanset om du ender med
at læse videre, rejse eller prøve noget helt andet.
Har du ambitioner om en karriere?
Så er mulighederne endnu større.
Mødebookerrollen er for flere af vores medarbejdere blevet første skridt ind i en
salgskarriere.
Hvis du har lysten og leverer resultater, kan du udvikle dig videre internt og på sigt
bevæge dig mod salg, rådgivning og andre kommercielle roller.



Vi har et internt udviklingsforløb, hvor du kan bygge ovenpå dine kompetencer inden for
blandt andet:
Kommunikation•
Relationsskabelse•
Behovsafdækning•
Telefonisk salg•
Forretningsforståelse•
Rådgivning•

Du starter med at lære fundamentet. Så bygger vi videre derfra.

 Hvorfor Generaxion?
Fordi vi ikke bare vil have dig ind, tage dine opkald og sende dig hjem.
Vi vil gerne se dig udvikle dig.
Hos os bliver du en del af et socialt og ambitiøst miljø, hvor mennesker omkring dig også
gerne vil blive bedre.
Der er plads til at være ny, plads til at spørge, plads til at fejle.
Men også forventninger om, at du møder op med energi, tager ansvar og har lyst til at
rykke dig.

 Hvad får du?
Fast løn + attraktiv bonus/provision•
Grundig onboarding og træning•
Løbende sparring og coaching•
Erfaring med salg, kommunikation og erhvervsliv•
Et stærkt socialt fællesskab•
Mulighed for personlig og faglig udvikling•
Mulighed for at bygge en karriere videre i Generaxion•
Fuldtidsstilling på vores kontor i Aarhus•

Praktisk information
Vi afholder samtaler og ansætter løbende, så send dit CV og ansøgning og så glæder vi
os til at tale med dig. 

Kontakt:
Loke Christensen, Head of Team Talent/ Tlf.: +45 42 25 79 88
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